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Painel de Exceléncia em
Vendas: Impulsionando
Resultados

A jornada para a exceléncia em vendas exige um plano estratégico,
acompanhamento constante e foco em resultados. Este painel oferece
um guia completo para impulsionar seu time de vendas e alcancgar
novas metas.

@ por Adolfo Pildervasser



Pilares da Exceléncia

Desenvolvimento Continuo

Investir em capacitagcao e coaching

de vendas é crucial para aprimorar

habilidades individuais e fortalecer o

time.

Cultura de Dados

Construir uma cultura focada em
indicadores e dados para tomar
decisdes estratégicas e otimizar
processos.

Foco no Cliente

A exceléncia em vendas se traduz
em entender e atender as
necessidades dos clientes,
proporcionando experiéncias
positivas.
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Estrutura do Painel

gisea

Treinamentos e Gestao de Indicadores
~ Capacita(;éo Implemente KPIs relevantes
e g Ofereca programas de para monitorar o
i oae | 4 desenvolvimento desempenho da equipe,
oo | individualizados para identificar areas de
aprimorar as habilidades de oportunidade e otimizar
S ( cada vendedor. estratégias.
wemma | SALES TAGAE SEOSAWAN YTIATA
D e e = Processos e Monitoramento e
= P— = : Ferramentas Ajustes
S e Utilize ferramentas de CRM, Faca revisdes periddicas do
automacao e gestao de painel, ajustando estratégias
pipeline para otimizar e acdes com base nos dados e
- A processos e aumentar a resultados obtidos.

produtividade da equipe.
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Graficos de Desempenho

Desempenho de Vendas Feedback e Desenvolvimento
Graficos de linha para acompanhar a evolucao do Diagramas de ciclo para visualizar a frequéncia e impacto
faturamento, identificar tendéncias e tracar metas dos feedbacks, e indicadores para medir a produtividade

realistas. € engajamento.



Gestao de Pipeline

Funil de Vendas Heatmap
Analisar o funil de vendas, identificando as taxas de Utilizar um heatmap para identificar gargalos no pipeline,
conversao em cada etapa para otimizar o processo direcionando ag¢des estratégicas para melhorar a

comercial. performance.



Retencao de Contas

Matriz de Interesse Graficos de Barras
Construir uma matriz para avaliar o nivel de interesse e Analisar graficos de barras empilhadas para visualizar a
influéncia dos clientes, priorizando a¢des de retencao. retencao por tipo de cliente, identificando oportunidades

de crescimento.



Passo a Passo para a Exceléncia

Diagnostico Inicial

1
Avalie as habilidades da equipe e identifique os principais gargalos no pipeline de vendas.
Planejamento
2 Defina metas SMART para cada trimestre e estruture um calendario de treinamentos e
feedbacks.
Execucao
3 Implemente rotinas semanais de coaching e feedback, monitorando os
indicadores de performance.
Ajustes
4 Reuna os dados semanalmente para revisdes rapidas e implemente
novas estratégias baseadas em insights.
Avaliacao
= Compare os resultados com os benchmarks definidos e

planeje novos ciclos de melhorias com base no
desempenho.
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Recursos para Implementacao

&

Templates Visuais

Utilize templates prontos para criar
graficos, relatérios e apresentacoes,
otimizando o tempo e garantindo a
qualidade visual.

Checklist Operacional

Crie um checklist para garantir que
todas as etapas do processo sejam
seguidas de forma consistente,

evitando falhas e otimizando a gestao.

R

Ferramentas de Automacao

Integre seu CRM a dashboards
automatizados para gerar relatérios
em tempo real, proporcionando uma
visdo completa e atualizada do
desempenho.



